v 10 CRONACHE

LA NAZIONE MERCOLEDI 10 GENNAIO 2018

CASCINA

| NUMERI DEL POLO TECNOLOGICO

‘STROKEIN’ E L'INGEGNOSA START UP DEL POLO
TECNOLOGICO DI NAVACCHIO CHE RIUNISCE
ATTUALMENTE 19 IMPRESE: DAL 2003 SONO 75 QUELLE
AVWVIATE CON OTTIMI RISULTATI SUL MERCATO

In discoteca senza file con un touch

L app che «digitalizza» 1la movida

La start-up ‘Strokein’ ha facilitato Iesistenza ai viveur della notte

di MICHELE BULZOMI

DIGITALIZZANO il mondo
della notte con una app dedicata
ai pil incalliti viveur. Il poker
d’assi di Strokein, ingegnosa start
up del polo tecnologico di Navac-

chio, ha pensato di inglobare in .

un’applicazione per smart phone
tutto quello che c’¢ da sapere sui
locali e sui loro servizi. Prenotare
un tavolo, evitare code agli ingres-
si, accedere a promozioni soltan-
to con un touch: ¢ ‘Strokin’, ’'app
per i festaioli realizzata da tre in-
gegneri informatici (Francesco
Bozzi, Michele Perrotta, Tomma-
so Cecchi), e dall’istrionico facto-
tum con un background economi-
co aziendale Federico Masi (fo-
to). Federico, nel 21esimo secolo
tutto diventa digitale.

Perché farlo anche con la ‘net-

te’?
«Per poterla scegliere, conoscerla
e selezionarla al meglio. Per farlo
abbiamo cercato di creare I'altro
lato del servizio, ovvero ci siamo
resi tramite tra il produttore e il
consumatore. Attraverso I’appli-
cazione si puo vedere l'offerta di
una citta, prenotare, ottenere
sconti e persino saltare file. Il no-
Stro compito & mettere in comuni-
cazione il locale con i clienti gra-
zie a un touch. Fluidifichiamo al
meglio un sistema con la tecnolo-
Wmms. )

Siete diventati I’anello di con-

giunzione high tech tra do-

manda e offerta della movi-

da?
«Non solo. Strokin da anche la

L’app per smart phone
e stata inventata da tre
ingegneri informatici e
dall’istrionico Masi

possibilita di interagire tra le per-
sone e utilizzare il device per rom-
pere il ghiaccio. Da un like a un
‘incontrami’ si puo concretizzare
un’occasione di appuntamento e

di socializzazione».
Come nasce questa idea?
«Circa tre anni fa lavoravamo per
un centro servizi toscano nella in-
formation technologies. Poi ab-
biamo presentato una piattafor-
ma per una discoteca con la quale
si gestiva tutto, dai drink alle per-
formance. Lo facevamo nel free ti-
me, ma 'idea & piaciuta tanto da
renderlo un progetto pit detta-
gliato. Cosi lo abbiamo presenta-
to al Polo Tecnologico, che ci
ospita, e la Digital Hub ha finan-

ziato il programma. Quindi abbia- .

mo mollato tutto e abbiamo deci-
so di dedicarci alla digitalizzazio-
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ne del mondo degli eventi».
Tutte le app si evelvoneo, suc-
cedera anche a ‘Strokin’?
«Certo. Al momento abbiamo ca-
pito che il modo giusto per rivol-
gerci ai clienti e ai proprietari & ri-
spondere ogni volta a un piccolo
bisogno per poi arrivare all’obiet-
tivo finale: conoscenza completa
del mondo dei locali di tutto il
Paese. Adesso ci rivolgiamo alle
province di Firenze, Prato e Pisto-
ia, ma vogliamo coprire tutta I'Ita-
lia creando un servizio differen-
ziato da area ad area in modo da
soddisfare tutte le esigenze. Poi ci
proporremo subito all’estero».

| Inbreve

La banda larga a Vico
slitta alla primavera
Cosa é stato fatto finora

Vicopisano

LA BANDA larga su
Vicopisano slitta a marzo. La
posa é gia stata ultimata
collegando la quasi totalita
della popolazione con oltre
16 chilometri di cavi in fibra
ottica che collegano 15
armadi stradali a S.Giovanni
alla Vena e di Uliveto Terme
e 3 gia attivi a Cascina. Vico
dovra avere pill pazienza.

Discarica a cielo aperto
nelle campagne <
e alle campane del vetro

San Giuliano Terme

DISCARICHE a cielo aperto
nelle campagne di San
Giuliano Terme. Alcuni
lettori hanno segnalato
cumuli di sacchi neri
(contenenti rifiuti domestici)
e ingombranti in via
Domenico Cimarosa. Non se
la passano meglio le
campane rimaste nel centro
del paese per il vetro che
diventano pattumiere per
qualsiasi tipo di scarto.

Residenti infuriati:
«Noi intrappolati
dalla spazzatura»

Cascina

SCENE di degrado a Cascina.
Chi scrive vive in V Piantalbis
dove «da un po’ di tempo gli
abitanti si trovano davanti a
casa montagne di spazzatura
e ingombranti - dicono -
vorrei che la sindaca o chi
per essa potesse provvedere
a far si che ritorni il buon
senso a chi compie questi
degradi».
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CORAGGIO
Gaia Paoli, vecchianese, 26 anni

VECCHIANO LA 26ENNE PAOLI HA RILEVATO UN

'ATTIVITA STORICA DEL SUO PAESE

Laureata con la passione per la maglieria

PASSIONE, un pizzico di coraggio e un
incondizionato amore per il suo paese.
Questi gli ingredienti ai quali ha attinto
Gaia Paoli, vecchianese, 26 anni, una lau-
rea in Dietistica all’ateneo pisano, per da-
re scacco alla crisi e per lanciare un mes-
saggio che profuma di scommessa ma an-
che di fiducia e lungimiranza. Complice
il difficile periodo economico e le farragi-
nose procedure burocratiche, sono or-
mai tante le botteghe e i negozi, specie
quelli delle piccole frazioni, costretti ad
abbassare le saracinesche ma Gaia, spalle
quadrate e una spiccata attitudine per il
lavoro a contatto con le persone, ha rile-
vato un negozio storico di Vecchiano e
dal 18 novembre, giorno dell’inaugura-
zione, dirige le fila di “Paoli intimo-ma-
glieria’, P'esercizio commerciale di via
Barsuglia. «<Ma forse era proprio scritto
nel mio destino — interviene la titolare,

nata e cresciuta a due passi dalla sua atti-
vita — perché fin da piccola con la mia
mamma e la mia nonna mi sono sempre
servita in questo posto che & stato per 32
lunghi anni di Elena Campera. La osser-
vavo, guardavo il suo modo di rivolgersi

DESTINO

«Fin da piccola con mia mamma
€ mia nonna, mi sono sempre
servita come cliente del negozio»

ai clienti e la qualita dei suoi prodotti e
oggi, forse & un caso o forse no, mi trovo
ad essere proprio dall’altra parte del ban-
co». La bottega, in origine nata per la
vendita di filati di lana, & sempre stata
un punto di riferimento nella vendita di

maglieria, biancheria intima e per la ca-
sa.

«E FORSE Elena, che a sua volta aveva
ereditato il negozio dalla zia — continua
Paoli — aspettava proprio me per cedere
la sua attivitd che, non lo nascondo, ha
un doppio valore. Da un lato la voglia di
mettermi in gioco e intraprendere
un’ambiziosa sfida, dall’altro la voglia di
far crescere il paese in cui sono nata e
provare a mordere la crisi con un’azione
concreta«. Guanti, sciarpe, maglioni, in-
timo e biancheria, di pari passo col tocco
di colore e 'estro della proprietaria, fan-
no i valori aggiunti del negozio di via
Barsuglia che, da ottobre, non profuma
pit solo di commercio ma anche di giovi-
nezza.

Francesca Franceschi



